Proces pozyskania inwestora
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Proces pozyskania inwestora trwa zwykle 9-12 miesiecy. Najistotniejszym elementem jest obranie
odpowiedniej strategii, warunkujgcej rodzaj poszukiwanego inwestora, charakter jego zaangazowania

oraz kwote, ktore chcemy pozyskac.

1. Strukturyzacja transakcji i

opracowanie materiatow
informacyjnych

2 — 3 miesigce

Analiza spoétki (operacyjna
i finansowa), przygotowanie
rekomendacji dostosowan i
zmian przed transakcjg
Wycena spotki metodami:
poréwnawczg,
zdyskontowanych przeptywdéw
pienieznych (DCF)

Opracowanie optymalnej
struktury transakgji

Przygotowanie teasera i
memorandum informacyjnego
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2. Nawigzaniei
prowadzenie relacji z
inwestorami

3 — 6 miesiecy

Identyfikacja potencjalnych
inwestorow finansowych i
branzowych

Ustalenie wstepnego
zainteresowania potencjalnych
inwestorow

Dystrybucja materiatéw
informacyjnych

Spotkania z inwestorami,
zebranie wstepnych ofert od
inwestorow

3. Przeprowadzenie

transakgji

2 — 3 miesigce

Selekcja ofert inwestoréow

Negocjacje warunkéw transakgcji
(ramy prawne, zaangazowanie

kapitatowe)

Podpisanie listu intencyjnego z
jeer/m z inwestorow ; proces

ue diligence w Spdfce

Podpisanie
umowy
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Opracowanie struktury transakcji, wycena firmy
oraz dokumenty informacyjne - | faza

Strukturyzacja transakcji,

okreslenie  potencjalnej

ans. P> | 4

inwestorow oraz odpowiednie

grupy

przygotowanie dokumentow informacyjnych sq kluczowymi czynnikami sukcesu w tej fazie

pozyskania kapitatodawcy.

1. Strukturyzacja transakcji i
opracowanie materiatow
informacyjnych

2 — 3 miesigce

Analiza sp6tki (operacyjna
i finansowa), przygotowanie
rekomendacji dostosowan i zmian
przed transakcjg

Wycena spotki metodami:
poréwnawczg, zdyskontowanych
przeptywoéw pienieznych (DCF)

Opracowanie optymalnej struktury
transakcji

Przygotowanie teasera
i memorandum informacyjnego
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Opracowanie kluczowych krokow transakcji, analiza
potencjalnych inwestorow pod katem ich wymagan i oczekiwan
wiascicieli, przygotowanie dokumentow.

Dobdr inwestora w zaleznosci od strategii rozwoju, jaka realizujg
wiasciciele.

Okreslenie wartosc spoétki dla potencjalnych inwestoréw na podstawie
biznesplanu, prognoz i poréwnywalnych transakcji, tworzenie
podstawowego narzedzia negocjacji.

Opracowanie struktury (kwote zaangazowania, termin, warunki prawne,
rodzaj inwestora) transakcji.

Przygotowanie dokumentéw, majgcych wzbudzi¢ zainteresowanie (teaser)
oraz szczegodtowo prezentujgcych firme inwestorom (memorandum
informacyjne).
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Dotarcie do potencjalnych inwestorow i rozwdj

relacji — Il faza
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Po nalezytym przygotowaniu, nawiqzuje sie kontakt z potencjalnymi kapitatodawcami, a takze
przedstawia wybranym partnerom dokumenty, prezentujgce spoftke.

2. Nawiazanie i prowadzenie
relacji z inwestorami

3 — 6 miesiecy

Identyfikacja potencjalnych
inwestoréw finansowych i
branzowych

Ustalenie wstepnego
zainteresowania potencjalnych
inwestorow

Dystrybucja materiatéw
informacyjnych

Spotkania z inwestorami, zebranie
wstepnych ofert od inwestoréw
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Dotarcie z informacjg o zapotrzebowaniu kapitatowym do
potencjalnych inwestoréw, nawigzania i rozwdj relacji
biznesowych.

Na podstawie baz danych polskich i miedzynarodowych, kontaktéw
branzowych oraz portali finansowych, nalezy okresli¢ liste potencjalnych
inwestorow.

Przedstawienie teasera (krétkiej informacji o Spoétfce) potencjalnym
inwestorom i zebranie informacje o ich zainteresowaniu.

Podpisaniu zobowigzania do zachowania poufnosci z wybranymi
inwestorami oraz przedstawienie memorandum informacyjnego.

Okreslenie przez inwestorow, na podstawie memorandum
informacyjnego, wstepnych warunkow transakcji.
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Przeprowadzenie transakcji — zaangazowanie i
struktura prawna - lll faza
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Po zbudowaniu relacji z inwestorami, zainteresowanymi spotkqg, nastepuje faza selekcji ofert
najkorzystniejszych i opracowania umowy inwestycyjnej.

3. Przeprowadzenie Sposrod przedstawionych ofert, nalezy wybra¢ doktadnie tg,
transakgji ktora najbardziej odpowiada przyjetej przez nas strategii
rozwoju firmy

2 — 3 miesigce

Analiza przedstawionych przez inwestorow ofert, selekcja propozycji

Selekcja ofert inwestoréw
! najbardziej atrakcyjnych, wyrdznienie obszaréw do dalszych negocjac;ji.

Negocjacje warunkdéw transakcji

| Negocjowanie kluczowe parametréw transakcji z wybranymi inwestorami.

z jeficr)\e/ﬁqlsfinr:\?vg:%grlg\ain;nyéggggue Wybrany inwestor jest dopuszczony do badania spétki (due diligence) na

diligence w spotce podstawie ktérego okreslana jest koncowa oferta.

Podpisanie umowy sprzedazy Zaakceptowanie konncowych warunkéw umowy i finalizacja transakcji.
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Przyktadowy harmonogram pozyskania inwestora

Dziatanie

Miesiac

* Okreslenie zapotrzebowania na kapitat i
strategii rozwoju firmy

* Okreslenie docelowych grup inwestorow

» Strukturyzacja transakcji i opracowanie
materiatow informacyjnych

*Nawigzanie relacji z inwestorem i
negocjowanie warunkow

*Proces due diligence
* Podpisanie umowy z inwestorem

* Przeprowadzenie transakcji
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Wyijscie inwestora z inwestyc;ji
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Inwestor finansowy, po okresie 3 — 5 lat aktywnego zaangazowania w Spotke, bedzie zainteresowany

zrealizowaniem zysku z inwestycji.

Sprzedaz inwestorowi
strategicznemu

Sprzedaz inwestorowi
finansowemu

* Nabycie pakietu udziatow badz
przejecie Spotki przez firme z
branzy.

e Dalsza dziatalnos¢ w ramach
nowej marki i wiasciciela.

o

Potencjat dalszego wzrostu moze
by¢ wykorzystany przez kolejnych
inwestordéw, dazacych do
maksymalizacji wartosci Spotki.

Powigzanie z kolejnym etapem
gruntownych zmian w Spétce.
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* Sprzedaz akcji firmy na Gietdzie

Debiut na rynku
publicznym (IPO)

E
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Papierdw Wartosciowych
(ew. NewConnect) daje firmie
prestiz i powazanie.

Efektywne dla zaangazowanego
inwestora.

Konieczne dostosowanie do
regulacji prawnych.
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